TEST DE ABILITATIANTREPRENORIALE

Nr. INTREBARE RASPUNS
Profilul intreprinzatorului:

k Esti constient ca in etapa de intemeiere a firmei tale, te poti Da| Partial | Nu
confrunta cu situatii uneori extrem de dificile?

2 Esti in masura sa realizezi si sa intretii contacte cu clientji? 2 1 0

3. Dispui, inainte de infiintarea firmei, de timp suficient pentru toate 2 1 0
pregatirile necesare?

4. Esti capabil sa convingi pe altii utilizand argumentele tale? 2 1 0

3. Esti in masura sa te adaptezi |a partenerul tau de discutie sila 2 1 0
argumentele acestuia?

- Poti discerne aspectele esentiale de cele neesentiale, altfel spus s3] 2 1 0
identifici rapid ceea ce este necesar pentru o decizie?

£ Esti suficient de inzestrat din punct de vedere intelectual pentru a 2 1 0
putea aborda simultan un numar mai mare de probleme?

- Esti un om de actiune? 2 1 0

. iti face plicere sa realizezi ceva nou? 2 1 0

10 Esti capabil sa planifici o activitate, sa-ii fixezi niste obiective sisa 2 1 0
stabilesti etapele intermediare de atingere ale acestora?

b Dispui de aptitudinea de conducere i de motivare a colaboratorilor| 2 1 0
tai?

1z Esti capabil de a improviza, in cazul in care deodata a intervenit 2 1 0
ceva imprevizibil?

L Esti capabil si in situatii de stres sa te concentrezi si sa actioneziin | 2 1 0
mod rational?




14.

Esti dispus sa-ti asumi riscurile uneori inerente demararii oricarei
afaceri?

15.

Esti capabil sa-ti asumi din proprie initiativa responsabilitati i sa
actionezi in consecinta fara ca cineva sa-ii solicite acest lucru?

16.

Starea sanatatji tale iti permite ca pe perioada _punerii pe roate™ a
firmei sa lucrezi 10-12 ore/fzi, uneori mai mult, 6 poate 7 zile pe
saptamana?

17.

Medicul tau apreciaza drept corespunzatoare starea sanatatii tale?

18.

Familia este dispusa sa-ti acorde sprijin si intelegere in aceasta
perioada de intemeiere a firmei?

19.

Din punct de vedere financiar, pentru tine se justifica infiintarea
unei firme?

20.

Esti dispus tu si familia ta sa-ti asumi riscul unor venituri incerte i
neregulate care potinfluenta negativ nivelul de trai al tau si al
familiei?

21.

Dispui de rezerve financiare suficiente pentru ca pe pericada de
.seceta” sa poti asigura o existenta multumitoare pentru tine si
familia ta

22. Esti dispus ca pe perioada intemeierii firmei sa suporti privatiunile
renuntarii Ia concediu, ale multor drumuri obositoare?

23. Tndeplinegﬁ prevederile pe care legea le stabileste pentru
intemeierea unei intreprinderi? (de ex. studii de specialitate)

24. Dispui de suficienta experienta in bransa pentru a introduce pe
piata, impotriva concurentei produsele si serviciile tale?

25.

Dispui de suficiente cunostinte in domeniul financiar si al
conducerii afacerilor?

26

Ai posibilitatea sa-ti completezi anumite cunostinte care-i lipsesc
prin participarea |a diferite cursuri de perfectionare?

27.

Daca nu intrunesti toate aptitudinile sau nu dispui de cunostintele
de specialitate necesare, accepti posibilitatea de a infiinta firma cu
un partener?

28.

in cazul in care intentionezi sa infiintezi firma impreuna cu un
partener, esti sigur ca vei coopera in mod armonios cu acesta?




Piaia:

29.

Produsele/serviciile oferite de tine, privite din punct de vedere al
clientului sunt peste cele ale concurentei?

30.

Stii ce trebuie sa faci ca performantele produselor/serviciilor tale sa
se situeze in mod vizibil deasupra celor ale concurentei?

31.

Ai identificat nise ale pietei pe care concurenta nu le acopera?

32.

Ai definit cu claritate segmentul de piata pe care intentionezi in mod
strategic sa actionezi?

33.

Oferta ta este adresata unei piete care are sanse si de viitor?

34.

Accesul spre piata al produselor/serviciilor tale poate fi in prezent
sau viitor ingradit prin anumite modificari de natura tehnica sau
legala?

35.

Ai analizat grupele de clienti care urmeaza sa constituie principalii
tai beneficiar?

36.

Ai analizat pe baza unui studiu, cu exactitate care sunt problemele,
dorintele si asteptarile clientilor tai potentiali?

37.

Cunosti modalitatile de influentare a comportamentului de
cumparare a clientilor tai (pret, calitate, reclama, servicii acordate
clientilor, etc)?

38.

Esti capabil sa realizezi o estimare a cererii pentru produsele si
serviciile oferite de tine?

39.

Cunogti care sunt obiceiurile de consum sau de utilizare ale
clientilor potentiali in raport cu produsele/serviciile tale?

40.

Dispui de suficiente cunostinte despre piata pentru a putea delimita
si cuantifica diferite segmente de piata?

41.

Poti aprecia in ce masura diferitele segmente de piata prezinta
interes din punct de vedere al potentialului pietei si al capacitatii de
absorbtie?

42.

Dintre concurentji tai ii cunosti pe acei care au cea mai
asemanatoare oferta pentru clientii tai?

43.

Cunosti punctele tari si slabe ale concurentilor tai?

44,

Stii in ce masura sunt cunoscute de catre clientii tai, produsele si
serviciile concurentei?

45.

Poti aprecia in ce mod v-a reactiona concurenta atunci cand vei
intra pe piata?




Resursele financiare

46. Al efectuat un calcul cat de cat exact al resurselor financiare care 2 1 0
sunt necesare in stadiul de demarare a afacerii tale?

°: Dispui de resurse proprii pentru acoperirea macar partiala a 2 1 0
necesarului (economii sau aport in natura: echipamente, constructji
sau altele)?

48. Exista posibilitatea de a obtine capital de Ia rude sau cunostinte, in | 2 1 0
conditii avantajoase?

49. Dispui de garantji ce urmeaza a fi oferite unei banci pentru un 2 1 0
eventual credit?

50. Capitalul de start de care dispui este suficient pentru perioada in 2 1 0
care cheltuielile vor depasi incasarile?

ot. Calculele tale referitoare la veniturile previzionate sunt 2 1 0
fundamentate pe baza unor date certe de piata?

52. Ai luat in calcul toate cheltuielile posibile? 2 1 0

Cum procedati?

Se aduna numarul de puncte pentru fiecare capitol, anume profilul intreprinzatorului, piata si
resursele financiare si se calculeaza numarul de puncte pe fiecare capitol.

INTERPRETAREA TESTULUL

Punctaj obtinut Interpretare

Profilul intreprinzatorului: 28 de intrebari

43-56 puncte Ai calitati de intreprinzator si esti pregatit sa faci fata unei vieti nu foarte
line care te poate astepta

31-42 puncte Te poti descurca pe drumul acesta. Important este sa si vrei

25— 41 puncte Ai putea sa faci fata provocarilor pe care viata de intreprinzator le implica.
Pentru a lua o decizie

analizeaza cu atentie si celelalte 2 aspecte




13 — 24 puncte Poate ca iti doresti foarte mult s fii stpan pe propria ta soartd economica.
Nu este insa
suficient. Trebuie s& si poti. Este bine sé fii prudent inainte de a lua o
decizie

Sub 12 puncte Viata de intreprinzétor plind de riscuri nu pare sa fie potrivita pentru tine.

Poate € bine ca deocamdata sa-ti construiesti o altfel de strategie
personala

Piata: 17 intrebari

25 - 34 puncte

Sansele de piatd ale afacerii tale sunt bune. E momentul, daca dispui de
resursele financiare si

daca bineinteles te simti in stare, s& demarezi propria ta afacere

13 - 24 puncte

Piata nu e nici buna dar nu e nici rea. Ea exista! De tine depinde cum iti poti
valorifica sansele. Nu

uita ca piata poate fi si stimulata.

Sub 13 puncte

Se pare cé piata nu-ti este favorabild. Nu uita ca acolo ,unde piata nu €,
nimic nu €” si nici

profit! Poate este bine sa-ti reorientezi afacerea cétre o alta piatd

Resursele financiare: 7 intrebari

11 - 14 puncte

Daca sunt realiste calculele tale inseamna cé dispui de banii necesari
lansarii in afaceri. Fii atent sa-i cheltuiesti de la inceput cu chibzuinta chiar
daca nu-ti lipsesc.

7 - 10 puncte

Nu dispui in totalitate de banii necesari. Dar bani se gasesc. Daca ideile tale
sunt bune, daca piata ,merge” atunci si businessul tau va merge

4 — 6 puncte

Din punct de vedere financiar nu stai prea bine. inainte de a te lansa in
afaceri fara o asigurare financiara corespunzatoare trebuie s mai
reflectezi. Sigur vei lua decizia cea mai potrivita.

Sub 4 puncte

Fara sa dispui de capitalul necesar este extrem de greu sa reusesti de la
inceput. Poate dupa o mica asteptare lucrurile se vor imbunatati. Niciodata
nu € prea tarziu atunci cdnd vrei sa@ mai gdsesti o alta solutie




